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FERNANDO VELASCO PINO
Conferencista e Instructor Internacional 

CATÁLOGO VIDEOCONFERENCIAS Y CURSOS ONLINE 2023



CATÁLOGO DE VIDEOCONFERENCIAS y CURSOS ONLINE EN VIVO 2023  

VIDEOCONFERENCIAS PARA CONVENCIONES DE VENTAS; 1 a 2 Hrs

1. CAMBIE EL NO POR UN SÍ; Manejo Persuasivo de las Objeciones

2. MÁS ALLÁ DE LOS LÍMITES; Los límites son mentales; motivación al logro

3. POTENCIALICE EL ADN DE LA EMPRESA; Venda Diferencias Competitivas

4. VENDA CON CREATIVIDAD; Salirse del Cuadro, venda con originalidad

5. CONECTE Y VENDA; Conexión Emocional con el Cliente, antes de vender

6. STORY SELLING; Venda con Historias de Éxito

7. HÁBITOS DE UN VENDEDOR EXITOSO: Hábitos Positivos

8. NEUROVENTAS; Venda con los hallazgos de la Neurociencia

9. PITCH DE VENTAS; Persuada con impacto en menos de 1 minuto

10. THE CLOSER; El Cerrador de Ventas Efectivo, persuasivo y asertivo

11. ARGUMENTANDO EL VALOR; No baje precio, argumente diferencias

12. GOLES Y VENTAS; Analogía entre los goleadores y vendedores exitosos

CONFERENCIAS PARA TODO EL PERSONAL DE LA EMPRESA  1 a 2 horas 

1. EL DÍA DEL PROSPECTO; Todos a Prospectar; Embajadores de Marca 

2. TODOS VENDEMOS Y TODOS DAMOS SERVICIO; Cliente Interno y Final 

CURSOS y TALLERES DE VENTAS; a partir 8 hrs.

1. HABILIDADES DE VENTA CLAVE; el curso más exitoso 

2. CAMBIE EL NO POR UN SÍ; Manejo Persuasivo de las Objeciones 

3. CIERRE DE VENTAS Y MANEJO DE OBJECIONES

4. NEUROVENTAS; Venda con los hallazgos de la Neurociencia 

5. PITCH DE VENTAS; Convenza con impacto en menos 1 minuto

6. STORY SELLING; Venda con Historias 

7. NEGOCIACIÓN EFECTIVA; Logre negociaciones ganar-ganar 

8. ARGUMENTANDO EL VALOR; No baje Precios, persuada

9. THE CLOSER; El Cerrador de Ventas Efectivo 

10. CERTIFICACIÓN VENDEDORES; Norma EC0104 Vtas. Consultivas

11. CÓMO PAGAR Y MOTIVAR A LA FUERZA DE VENTAS

12. EL GERENTE DE VENTAS EXITOSO 

CURSOS PARA TODO EL  PERSONAL; 5 a 8 Horas

1. TALLER ATENCIÓN Y SERVICIO AL CLIENTE

2. COMUNICACIÓN POSITIVA, PERSUASIVA Y ASERTIVA

3. MANEJO DE QUEJAS Y CLIENTES DIFÍCILES

VIDEOCONFERENCIAS Y CURSOS PERSONALIZADOS INCOMPANY

Elija entre 30 Técnicas y Habilidades y le diseño un Programa Personalizado

de Entrenamiento para su Equipo de Ventas o Personal de la empresa



30 TÉCNICAS Y HABILIDADES HA ELEGIR PARA DISEÑAR CONFERENCIAS Y CURSOS PERSONALIZADOS 

Enero 2023 
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Whastaapp 55-23-27-39-79

ventas@velascopino.mx

Teléfono Fijo (55) 53-64-05-54 (Cd. Mx.)

Contáctenos y le cotizamos 

Videoconferencia por ZOOM  
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