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ISpeaker con mayor experiencia en Convenciones de Ventas en México y Latinoamérica!
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“Una Fuerza de Ventas motivada vendera mas que una desanimada.
Y lo mismo ocurrira con una bien entrenada y capacitada”.

“La Fuerza de Ventas es precisamente eso, una Fuerza. Tiene el poder de modificar el
desempeno de una empresa y es capaz de mejorar significativamente su posicion”.

Andriz Zoltners

Prabahakant Sinha
y Greg A Zolteners.
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CONFERENCIA “Venda mejor con la I.LA.” CONFERENCIA “Romper limites para generar resultados”

Uso de la I.A., para persuadir, argumentar objeciones y cerrar ventas con mejores argumentos Motivacion, actitud y preparacion para transformar retos en oportunidades y cambios en resultados.
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CONFERENCIA “Cambie el NO por un SI” CONFERENCIA “La Venta Persuasiva... vender sin vender”

Manejo persuasivo de objeciones con técnicas e |.A. para argumentar mejor y cerrar mas ventas Persuadir con historias, analogias y argumentos que hacen avanzar la decision de compra
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CONFERENCIA “Creatividad que vende” CONFERENCIA “El momento del Si, el cierre de la venta”

Creatividad aplicada para salir de la rutina, sorprender al cliente y generar mas oportunidades Técnicas para persuadir al cierre, generando acuerdos y oportunidades en ventas
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CONFERENCIA “Historias que venden” CONFERENCIA “Habitos que venden”

Historias y casos de éxito que generan confianza, demuestran valor y acercan al cierre 10 comportamientos que convierten la disciplina comercial en resultados extraordinarios
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CONFERENCIA “Neuroventas, el cerebro decide, la emocion compra” CONFERENCIA “El minuto que vende”

Como vender utilizando los detonadores emocionales que influyen en la decision de compra Comunica valor, genera interés y abre oportunidades en menos de 60 segundos; Elevator Pitch
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30 TECNICAS Y HABILIDADES PARA DISENAR CONFERENCIAS Y CURSOS PERSONALIZADOS OF VENTAS
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y Cambios en el
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El Proceso de
la Venta

ﬂ. ¢Qué es
Vender?

Administracién
del Tiempo Prospectando
con Efectividad

Hdabitos Pasion, Actitud
Positivos Asesor )L'OMS;NOC'on gl ﬂNegociacién
de Ventas g Comercial

Paradigmas y
el Estado de
Confort

Comunicacion
ﬂcomunicacién Positiva y ﬂ =
Seguimiento
Verbal de Propuestas a

ﬂ Competencia
ﬂ 7. Target o
Mercado Objetivo

Argumentando
el Valor para no

Bajar Precio

Verbal y No Asertiva
Clientes
Manejo
Neuroventas ﬂ Venta Persuasivo de 0
Cruzada las Objeciones

28. Elevator Pitch
Ventas

29. Clinicas de
Ventas 360o0.

30. Venda mejor
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CONTCTENDS Y LE DISEHAMOS UNA CONFERENEIA O ENTRENAMIENTD A LA
WEDIDA OF L0S RETOS D SU EQUIP
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| ventas@velascopino.mx
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‘ . www.velascopino.mx
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. Teléfono Fijo (55) 53-64-43-19 (Cd. Mx.)

g N ¢Sl by - o TN /g9 CANAL YOUTUBE
| WhatsApp 55-23-27-39-79

— @ - —

(®) PAGINA WEB

\

‘Q\—-A' ) !El inico Canal Especializado en Objeciones! | https://www.youtube.com/@objecionesenlaventa

£ Xink - X< JoXo X=}




	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4
	Diapositiva 5
	Diapositiva 6
	Diapositiva 7

